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*ФКМ «Лизинг»

ДОСТУПНАЯ ТЕХНИКА 
ДЛЯ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО 
ЗЕМЛЕДЕЛИЯ

Техника в наличии      Рассрочка от дилера      Лизинг от производителя

•	 Посевной комплекс Horsch Sprinter SW
•	 Ширина захвата от 8 до 12 м
•	 Двухпотоковые анкерные сошники Andersona
•	 Объём бункера от 12000 до 17000 л.

Посевной комплекс Horsch Pronto DC 
•	 Ширина захвата от 4 до 12 м
•	 Предпосевная комбинация дисков, 

дисковые сошники Turbo Disc
•	 Объём бункера от 5000 до 12000 л

Диско-лаповый культиватор Horsch Terrano MT
•	 Ширина захвата от 4 до 6 м
•	 Комбинация дисков и лап глубокорыхлителя
•	 ​​​​​​Возможность работы без катка

Пропашная сеялка Horsch Maestro SW 
c прицепным бункером объемом 8500 л.
•	 12,16,18, 24, 36-рядные варианты
•	 Автоматическое регулирование 

давления на сошники AutoForce

Посевной комплекс Horsch Pronto NT
•	 Ширина захвата от 10 до 12 м
•	 Предпосевная комбинация дисков, 

дисковые сошники Turbo Disc
•	 Объём бункера от 5000 до 12000 л.

Дисковая борона Horsch Joker RT/HD
•	 Ширина захвата от 3 до 12 м 
•	 Двухрядная система дисков DiscSistem 

(диаметр дисков RT 520 см/HD 620 см)
•	 Варианты катков
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Такие цифры представил 
Минсельхоз в ходе подго­
товки проекта изменений 

в Стратегию развития агропро­
мышленного и рыбохозяйственно­
го комплексов до 2030 года. По дан­
ным ведомства, для успешных поле­
вых кампаний стране необходимо 
494,3 тысячи тракторов и 176,5 тыся­
чи комбайнов. А на август этого года 
первых насчитывалось 429,5 тысячи, 
комбайнов — 142,2 тысячи.

При этом 53% тракторов ис­
пользуются более 10 лет, у зерно­
уборочных комбайнов этот пока­
затель составил 45%, кормоубо­
рочных — 44%.

— Для сохранения темпов обнов­
ления парка техники и снижения 
доли техники, эксплуатируемой 
свыше 10 лет, требуется ежегодное 
обновление на уровне 10% от чис­

ла имеющихся в наличии самоход­
ных машин и других видов техни­
ки, — отметили в министерстве.

Заместитель директора Ассо­
циации «Росспецмаш» Денис 
Максимкин считает, что основных 
причин недостаточных темпов об­
новления техники две: низкая по­
купательная способность аграри­
ев и недостаточное финансирова­
ние Программы 1432.

Согласно статистике Росстата, 
в 2000 году на 1000 га пашни при­
ходилось семь тракторов, в 2023 — 
3. При этом нагрузка на технику 
выросла в разы: со 135 га на один 
трактор до 369. С зерноуборочны­
ми комбайнами ситуация анало­
гичная: с 5,1 комбайна на 1000 га 
посевов показатель упал до двух, 
а  нагрузка выросла со 198 га по­
севов на единицу техники до 454. 

Минсельхоз: дефицит 
тракторов в стране 
составляет 65 тысяч штук
Комбайны тоже в дефиците — для проведения сезонных полевых работ 
в агротехнологические сроки не хватает ещё 34 тысячи единиц. 
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Логистика

OPTITECH
FINANCE 

Запасные 
части

Телескопический погрузчик ТН 738S, 738Н

ТД «Агроторг-Киров» — официальный дилер OPTITECH
по Кировской области и Республике Коми

т.: 8 (8332) 446-222
8-912-713-95-25

г. Киров, ул. Базовая, 4
www.optitech.ru

Сервис
Смазочные
материалы
OPTITECH 

ПроизводствоТехника

Обучение

Аванс: 10%
Удорожание: 0%
Срок: 15 месяцев

ФКМ Лизинг

Акция действует до 31 декабря 2024 года и доступна только через компанию ООО «ФКМ Лизинг». Условия предложения могут измениться без предварительного уведомления. 
Для получения актуальной информации, пожалуйста, свяжитесь с представителями ФКМ Лизинг. Данное предложение не является публичной офертой.

Грузоподъёмность — 3800 кг

Высота подъема — 7 м

Размеры — 4850х2300х2400
(без палетных вил и ковша)

Радиус разворота — 4257 мм 

Масса — 8900 кг

Двигатель — Weichai 140 л/с

Трансмиссия — Power shift
4 вперед / 4 назад или ГСТ

Максимальная скорость — 40 км/ч

Гидравлика —
Bosch Rexroth CCLS 150 л/мин

Шины — 460/70-24 Agri

Топливный бак — 120 л

Мосты с «мокрыми» тормозами,
в переднем самоблокирующийся
дифференциал 

Дополнительный выход
гидравлики на стреле, выполнение
трёх действий одновременно
(подъем/опускание,
выдвижение/втягивание,
опрокидывание ковша),
сухая смазка стрелы

К 2025 году он должен 
вырасти до 1000 тонн. 

Т олчок развитию от­
расли в России дал 
в 2019 разговор ос­

нователя улиточной фермы 
из Коломны Сергея Балаева 
с Владимиром Путиным. 
Тогда аграрий попросил пре­
зидента обратить внима­
ние на отрасль улитковод­
ства и внести улиток в спи­
сок сельхозживотных.

Сейчас большая часть про­
дукции производится в не­
больших фермерских хозяй­
ствах, которых в стране на­
считывается около двухсот.

Однако рынок сбыта про­
дукции ещё не сформиро­
ван. Эксперты выделяют три 
главных направления сбы­
та улиток: собственные фер­
мерские рестораны, кафе и 
ярмарки; создание космети­
ки на основе муцина улитки; 
продажа в небольшие мага­
зины, сети или рестораны.

Свежей статистики по 
мировому рынку улитки 
нет, но по данным 2022 года 
львиная его доля принадле­
жала Марокко — 85%, ещё 
6% — Украине, 5% — Тунису. 
Однако для России главным 
экспортёром готовых и кон­
сервированных улиток была 
Франция.

Объём рынка 
улиток в РФ 
в 2024 году 
оценили 
в 800 тонн
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Несколько лет подряд глав­
ный праздник аграриев 
не проводился в традици­

онном формате из-за пандемии и 
наложенных ограничений. В про­
шлом году силами Ассоциации 
«АгроИнфо» мероприятие орга­
низовали на площадке бывшего 
клуба «Победа». 

День работника 
сельского хозяйства – 2024: 
масштабно, весело, красиво

— Мероприятие 2023 года ста­
ло своего рода пробой пера. Мы 
поняли — по празднику соску­
чились, праздник нужен аграри­
ям. И никто кроме нас оказался 
не готов взять на себя обязатель­
ства по организации, — рассказы­
вает Максим Вороновин, дирек­
тор «АгроИнфо». — Подготовка 

к празднованию в октябре это­
го года началась фактически в 
конце 2023. Мы привлекли бо­
лее 10 подрядчиков, чтобы меро­
приятие прошло гладко. И счи­
таю, нам удалось создать празд­
ник, которого заслуживают ра­
ботники агропромышленного 
комплекса.

11 октября в Кирове прошло мероприятие, которого ждали многие – масштабное празднование 
Дня работника сельского хозяйства и перерабатывающей промышленности. В этом году оно 
вернулось на своё «историческое» место — в ДК «Родина» — после долгого перерыва.

Мероприятие вышло масштаб­
ных — более 650 гостей, среди ко­
торых представители сельхозпред­
приятий и компаний-поставщи­
ков техники. 

Как это проходило

Уже с обеда в знакомое всем 
здание Дома культуры стали при­
бывать гости. В холле их жда­
ла живая музыка, фотозона от 
Россельхозбанка и традицион­
ный небольшой фуршет, кото­
рый в этом году разнообразили 
ноткой сладости — вкусным сгу­
щённым молоком от Унинского 
маслозавода. 

С каждым часом гостей стано­
вилось больше, но проходить в зал 
они не спешили: общались со зна­
комыми, коллегами и партнёрами.

В 16 часов места в концертном 
зале были заняты — время офици­
альной части. Первой собравших­
ся поздравила и.о. министра сель­
ского хозяйства Кировской обла­
сти Ирина Головкова. К сожалению, 
дистанционно. После со сцены к 
аграриям обратились директор ки­
ровского филиала Россельхозбанка 
Александр Перминов, директор 
компании «МЕДБИОТЕХ» Владимир 
Широких, директор по развитию 
ТСК «Техника» Виталий Чикилев 
и представитель ОАО «Унинский 
маслозавод» Алексей Островка. 
Специально для аграриев Кировской 
области видеопоздравление из 
Санкт-Петербурга прислал гене­
ральный директор ПАО «Кировский 
завод» Сергей Серебряков. 

Во время торжественной части 
подвели итоги конкурса «Мисс 
АПК Кировской области», кото­
рый проводили в телеграм-канале 
«АГРОВЯТКА». Победительницами 
стали фермер Анна Савкова из 
Котельничского района и ветери­
нарный врач ООО «Новомедянское» 
из Юрьянского района Татьяна 
Маслова. Гендиректор компа­
нии «Инжиниринговый Альянс» 

6 7



Андрей Алтынбеков наградил де­
вушек ценными призами. 

В завершение официальной ча­
сти Алексей Островка и Максим 
Вороновин поделились новостью: 
последний официально стал ам­
бассадором Унинского маслозаво­
да. Амбассадор (термин из марке­
тинга) — посол или лицо компании. 

Следующий час прошёл му­
зыкально — зажигательный кон­
церт дала приглашённая группа 
«Рок-Острова». Строки «Ничего 
не  говори, это жжёт огонь вну­
три» действительно подпевала вся 
«Родина». 

В окончании по традиции — га­
ла-ужин, развлекательная про­
грамма от ведущих вечера и дис­
котека под песни кавер-группы 
«Парк им. Кирова». 

Те, кто всегда рядом

Генеральным партнёром Дня ра­
ботника сельского хозяйства и пе­
рерабатывающей промышленно­
сти области стал Россельхозбанк — 
постоянный участник крупных 
аграрных мероприятий Кировской 
области. Поэтому неудивительно, 

кетплейс товаров для дома и от­
дыха на природе.

Партнёрская поддержка

Праздник не состоялся бы без 
поддержки компании «Движение-
Автомасла». Она не в первый 
раз выступает партнёром ме­
роприятий, которые проводит 
Ассоциация «АгроИнфо». 

И как всегда «Движение-
Автомасла» удивила своей экспози­
цией. Перед входом в ДК «Родина» 
стояло несколько квадроциклов 
CFMOTO (компания является их 
официальным дилером). Поэтому 
у дома культуры в какой-то момент 
образовалось два потока людей: 
одни стояли в очереди на фото у 
квадроцикла, а вторые (уже, ви­
димо, сфотографировавшись) — 
на вход в «Родину». 

«Движение-Автомасла» также 
внесла нотку брутальности в ин­
терьер холла первого этажа. 50-ли­
тровые бочки с маслом стали не 
только украшением, но и импро­
визированной сценой для арти­
ста, который задавал гостям на­
строение живой музыкой. 

Бочки с маслом оказались в холле 
«Родины» не просто так. «Движение-
Автомасла» — официальный ди­
лер по реализации смазочных ма­
териалов ТМ «Лукойл» на террито­
рии Кировской области, республик 
Коми и Марий Эл. Компания 15 лет 
предоставляет огромный ассорти­
мент смазочных материалов, тех­
нической химии, аккумуляторов, 
фильтров для всех видов сельскохо­
зяйственной техники.

Ещё одно направление работы 
компании — консалтинг по под­
бору и внедрению материалов для 
технического обслуживания тех­
ники. Специалисты «Движение-
Автомасла» занимаются оптимиза­
цией расходов на смазочные мате­
риалы, подбирая наиболее эффек­
тивные решения для конкретного 
сельхозпредприятия.

что в числе гостей были не толь­
ко работники регионального фи­
лиала, но и его руководитель — 
Александр Перминов. Он высту­
пил с приветственной речью на 
открытии и поздравил коллег и 
партнёров с большим праздником.

— Ваш упорный и кропотливый 
каждодневный труд, преданность 
родной земле заслуживают при­
знания и искреннего почтения! 
В это нелёгкое дело вы вкладыва­

ете все свои силы, умение, талант, 
используете накопленный многи­
ми поколениями положительный 
опыт. Для нас очень важно быть не 
просто банком, а надёжным парт­
нёром для наших клиентов. Мы хо­
тим предложить им не только каче­
ственные финансовые услуги, но 
и создать комфортные условия для 
взаимодействия. Желаем вам успе­
хов, новых достижений и крепко­
го здоровья! Пусть работа всегда 
приносит вам удовольствие, а зем­
ля радует богатым урожаем! —ска­
зал Александр Перминов.

Россельхозбанк — это не только 
банковские продукты и возмож­
ность стать участником всех госу­
дарственных программ кредитова­
ния. Это целая экосистема, создан­
ная для роста и развития работни­
ков АПК. Количество пользовате­
лей системы превышает три мил­
лиона человек. В неё входят «Я в 
Агро» — платформа для образова­
ния и поиска работы в сельском хо­
зяйстве и смежных отраслях, Своё 
Село — платформа для индивиду­
ального жилищного строитель­
ства в сельской местности, Своё 
Жильё  — сервис для поиска, по­
купки и обустройства квартиры, 
Своё За городом — агрегатор сель­
ского туризма и Всё Своё — мар­

События События

Полный фотоотчёт 
можно посмотреть 
в телеграм-канале 
«АГРОВЯТКА»

Елена Россомахина, 
рекрутер ООО «Агропромышленная компания «Союз»

В областном Дне работников сельского хозяйства принимала 
участие впервые, хотя мои коллеги из ООО «АПК «Союз» приез-
жают на это мероприятие ежегодно. На празднике понравилась 
атмосфера добра, веселья, уважения друг к другу. Отрадно за ки-
ровских сельхозтоваропроизводителей, что их усердие и упор-
ство, ответственное отношение к своему делу приносят достой-
ные результаты. Организаторы большие молодцы, спасибо им 
за чудесный вечер.

Иван Балахонцев, руководитель отдела продаж техники 
Кировского филиала компании «ЭкоНива-Техника»

С точки зрения организации всё прошло безупречно! Всего ока-
залось в меру — официальной и неформальной части, культурной 
программы. Приятно вернуться в «родные» стены и всем вместе 
отпраздновать профессиональный праздник. 

Ещё раз всех тружеников, поставщиков и переработчиков — с про-
фессиональным праздником! Новых идей, новых побед!

Инна Русинова, инспектор по кадрам СПК-колхоз «Луч»

Мы с удовольствием посещаем все мероприятия от Ассоциации 
«АгроИнфо». И на праздник в честь Дня работника сельского хо-
зяйства места забронировали заранее. 

Праздник прошёл на высшем уровне! С самого начала живая 
музыка и фуршет добавили в атмосферу торжественности. 
Понравилось, что была официальная часть — приятно видеть, 
как заслуженно чествуют и поздравляют работников. Впечатлил 
концерт группы «Рок-Острова» и, конечно, праздничный ужин. 
Профессиональные ведущие подготовили интересную програм-
му. Было вкусно и весело! 
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Наслаждайтесь праздником,
а мы позаботимся обо всем остальном!
Свяжитесь с нами для обсуждения деталей и предзаказа.

Пусть ваш Новый год начнется с великолепия!

+7(8332)210-373       |        olalacatering.ru       |       olalabanket@mail.ru

Современная техника

В «Ильинском» красный «бо­
гатырь» работает второй 
сезон: предприятие откры­

лось в 2023 году, и Ростсельмаш 
2400 стал одной из первых единиц 
техники в его машинно-трактор­
ном парке. 

— Так как хозяйство новое, не­
обходимо вводить в оборот много 
залежных земель. Поэтому искали 
мощный трактор для тяжёлой об­
работки почвы. Ростсельмаш 2400 
идеально подходит для таких ра­
бот. Во-первых, колёса спаренные, 
а значит — нагрузка на почву ми­
нимальна. Во-вторых, мосты осна­
щены внешней планетарной пере­
дачей и блокировкой дифференци­
алов и выдерживают высокие на­
грузки. В нашем случае — работу в 
сцепке с тяжёлой 6-метровой дис­
ковой бороной и дисковым куль­
тиватором. Поэтому на переув­
лажнённых участках трактор не 
застревал и не буксовал. 

Ещё один плюс Ростсельмаш 
2400 — качество обработки почвы 

Инновации и традиции отечественного 
тракторостроения на службе 
аграриев: трактор Ростсельмаш 2400 
Надёжная техника от надёжного поставщика, ни разу не «вставшая» 
за сезон, — так охарактеризовал трактор Ростсельмаш 2400 главный 
инженер Экофермы «Ильинское» из Кировской области Сергей Пиков. 
С 430 л.с. мощности и производительностью до 19 г/час, этот трак-
тор  — оптимальный выбор для сельхозпроизводителей, которым 
нужна универсальная, простая в управлении и экономичная техника. 

у агрегатированных орудий, за ко­
торую отвечает 4-контурная ги­
дравлическая система. Благодаря 
грамотной регулировке давления 
глубина борозды не меняется в за­
висимости от рельефа, и даже при 
значительных неровностях почвы 
остаётся одинаковой. 

— Работать трактор у нас начал 
с конца марта 2023 года, когда мы 
его первым вывели на залежные 
земли, и с тех пор он постоянно за­
действован на различных работах. 
За два сезона не было ни дня про­
стоя, мы уверены в этой технике 
в любую погоду. На сегодняшний 
день он наработал 1750 моточасов, 
и обработал около двух тысяч гек­
таров с разными агрегатами. 

Несмотря на большие габари­
ты трактора, управление им инту­
итивно понятно, добавляет Сергей 
Михайлович. Коробка передач меха­
ническая, с рычагами и кнопками, 

но без сложной автоматики, поэто­
му режим передачи механизатор вы­
бирает сам. 

— Расход топлива изумитель­
ный для такой большой машины, 
плюс она маневренная и мощная. 
Обслуживать её просто: доступ ко 
всем узлам, болтовым соединени­
ям, точкам смазки и двигателю бы­
стрый. Да и агрегатирование обору­
дования тоже производится букваль­
но несколькими движениями рычага. 

В обслуживании Ростсельмаш 
2400 помогала сервисная служба 
дилера в Кировской области ком­
пании «ВятушкаАГРО». Нареканий, 
отмечает Сергей Пиков, к её рабо­
те нет: сервисное обслуживание 
проводится точно в срок, а запча­
сти всегда есть на складе. 

— Экоферма «Ильинское» — но­
вое предприятие. Запустить такой 
масштабный проект в работу — за­
дача тяжёлая. Сейчас у нас уже бо­
лее 1500 гектаров земли, активно 
строятся фермы. И Ростсельмаш 
2400 нам очень помогает, ведь ввод 
в оборот земель — один из самых 
важных этапов, от которого во мно­
гом зависит качество кормов. 
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Хозяйство Хозяйство

С начала 2000-х годов бес­
сменным руководителем 
хозяйства был Александр 

Александрович Антощенко. 
Собственно, он и сохранил хо­
зяйство от гибели в своё время. 
Начинал со 160 дойных коров с 
продуктивностью 1500 кг и уро­
жайности 7 ц/га. Агроном по об­
разованию, за плечами которо­
го обучение в школе хозяйствен­
ных руководителей — кузнице ка­
дров СССР, Александр Антощенко 
не просто поставил предприя­
тие на ноги — вывел его в лидеры 
Верхошижемского района, а затем 
и региона. 

Пару лет назад руководитель 
ушёл из жизни. И место его занял 
сын и полный тёзка — Александр 
Александрович Антощенко. Он и 
продолжил дело отца. Человек в хо­
зяйстве не новый — работал глав­
ным агрономом. 

— Отец по большей части зани­
мался спасением хозяйства, и у 
него это получилось. Я — больше 
операционной деятельностью. И в 
один момент всё пришлось взять 
на себя, — делится Александр. 

Продолжить дело отца:
в «Пунгино» открывают 
роботизированную ферму

— В результате отец крепко поста­
вил хозяйство на рельсы, теперь 
нам нужно поднажать и двигать­
ся вперёд к совершенству.

Роботы — значит развитие

Строительство роботизирован­
ной фермы задумал еще Александр 
Антощенко-старший. И так вы­
шло, что планы его в жизнь реа­
лизует сын.

— Отец понимал, что без робо­
тов дальше — никуда. Очередь на 
место доярок не стоит. Хотя зар­
платы у них хорошие — под 90 ты­
сяч рублей в месяц. Роботы для 
нас — не  спасение, но шанс на 
развитие, — объясняет молодой 
руководитель. 

К новому году ферму на 120 го­
лов начнут заполнять. Отбирает 
достойных коров для беспривя­
зи главный зоотехник Татьяна 
Евлюхина. Она более 20 лет ра­
ботает в «Пунгино». В том числе 
благодаря её глубоким знаниям и 
универсальности в работе, пред­
приятие стало лидером района по 
продуктивности.

Каждый год по объекту

За почти два года на месте ру­
ководителя Александр Антощенко 
построили две бетонные силосных 
траншеи — до этого корма хранили 
в земляных траншеях, было очень 
тяжело вести выемку корма весной 
и осенью в распутицу. 

— Траншеи специально строим 
узкие, но длинные, чтобы при вы­
емке корма срез меньше окислял­
ся из расчёта потребности поголо­
вья. Оборудовали кормовой цех — 
ушли от ручной раздачи концен­
трированных кормов, появился 
сенной навес — улучшили сохран­
ность сена. Новые объекты ставим 
у ферм. Получается, всё под боком. 
Вообще моя мечта — аккумулиро­
вать всё в одном месте. 

В последние годы в хозяйстве 
регулярно идёт модернизация жи­
вотноводческих помещений — ра­
ботают над улучшением комфор­
та коров. Меняют освещение, по­
илки, покрытие кормового стола. 
Много изменений в содержании 
телят — приобрели пастеризатор 
молока, построили индивидуаль­

ООО СХП «Пунгино» Верхошижемского района вошло в топ-10 хозяйств с самой высокой 
продуктивностью в Кировской области. Так, по итогам 2023 года надой молока 
на одну корову составил 10184 кг. Для сравнения, в 2022 году показатель равнялся 
9300 кг. В этом году предприятие делает огромный шаг вперёд в плане автоматизации 
производства — в конце 2024 года запустят роботизированную ферму на 120 коров. 

Максим Вороновин, директор Ассоциации «АгроИнфо» 
и Александр Антощенко, руководитель ООО СХП «Пунгино»

12 13



*П
од

ро
бн

ос
ти

 у
то

чн
яй

те
 у

 п
ро

да
вц

а

ные клетки, изменили технологию 
кормления.

— Например, роботизирован­
ная ферма на 120 голов — это ре­
зультат капитальной модерни­
зации двора старого привязно­
го формата на 200 голов, — го­
ворит Александр Антощенко. — 
Площадь помещения осталась 
той же, но вмещает оно теперь 
на 80 коров меньше. В  приори­
тете у нас комфорт животных. 
Известное всем «правило трёх К» 
воплотим в жизнь. 

Слабая работа с землёй

В «Пунгино» порядка 1700 га зем­
ли. Основа клина — многолетние 
травы: люцерна, клевера, овсяни­
ца, тимофеевка, лядвинец. Из од­
нолетних — вико-овсяная смесь. 
А  почва песчаная, очень трудная 
в работе, не получается даже брать 
по два укоса трав. 

— Лет пять мы ведём закупку 
сложных и основных удобрений, 
без фосфоритования силос мож­
но заготовить только из хвоща, 
а мне нужна люцерна, в ней про­
теин, который сегодня приходит­
ся заменять жмыхом. Жмых стоит 
дорого и даёт осложнения на пе­

чень коровам, сокращает продол­
жительность жизни, — рассужда­
ет руководитель.

Долгие годы в «Пунгино» зани­
мались овсом — он растёт на низко­
плодородных почвах, без протрав­
ливания и удобрений даёт терпи­
мый урожай. 

— Сейчас зоотехник просит яч­
мень — овёс пустоват для коров с 
высоким надоем. Научились полу­
чать урожаи — дело в технологии. 

Протравливание, гербициды, пра­
вильная обработка. Секрета ведь 
нет, надо научиться только соблю­
дать технологию, так и получим 
результат. Основная задача на се­
годня — лучше работать с землёй, 
вносить удобрения, органику, про­
водить мелиорацию. Уделили вни­
мание коровам — и они начали до­
ить больше. Такого же внимания 
просит земля. 

Продуктивность за 12 — 
не предел?

В планах у предприятия — стро­
ительство ещё одной роботизиро­
ванной фермы, планомерное об­
новление машинно-тракторного 
парка, строительство новых объ­
ектов. И как следствие — увеличе­
ние продуктивности.

— Я не вижу, что мы доим на 
пределе. Ввели трёхразовую дой­
ку — добавили в надоях, порабо­
тали над питательностью раци­
она — добавили, поработаем над 
комфортом и генетикой — ещё 
добавим. Мы будем расти, есть 
примеры. Ленинградская об­
ласть в среднем доит 12 тыс. кг. 
А чем мы хуже? 

Хозяйство

 Главный зоотехник Татьяна Евлюхина

По итогам 2023 года надой молока на одну корову составил 10 184 кг
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Технологии животноводства Технологии животноводства

Наш ответ европейским 
санкциям: оборудование 
из Южной Кореи

D airyBot K-2 обладает си­
стемой Smart Farm. Smart 
Farm облегчает управле­

ние и мониторинг вашей систе­
мы DairyBot K-2. Система предо­
ставляет визуальные отчеты, ана­
лиз и информацию, которые по­
могут вам принимать более эф­
фективные решения.

Автоматическая система доения коров DairyBot K-2 — это полностью 
автоматизированное решение, созданное для оптимизации процес-
сов доения и производства высококачественного молока с макси-
мальной пользой для коров и минимальными затратами. Система обе-
спечивает безопасный, эффективный и комфортный для животных 
процесс доения. Благодаря уникальному манипулятору с 3D-камерой 
и встроенному искусственному интеллекту наша система поможет 
экономически эффективно повысить продуктивность вашей фермы 
и улучшить качество жизни коров.

Smart Farm позволяет вам вы­
звать информацию о производи­
тельности коровы, просмотреть 
статистику производительности 
или изменить настройки вашей 
системы. Самое главное, что все 
эти функции доступны вам в лю­
бом месте. Используя сенсорный 
экран или мобильное устройство, 
вы всегда сможете увидеть свою си­
стему Smart Farm, контролировать 
ее работу, отслеживать ежедневный 
распорядок дня, обновлять данные 
об отдельных коровах или делиться 
информацией с персоналом.

Smart Farm — это инструмент 
управления. Благодаря четкому 
представлению о репродуктив­
ном статусе каждого животно­
го уровень прогестерона в про­

бах молока определяется авто­
матически. На все критические 
вопросы о доении можно полу­
чить автоматические ответы с 
помощью уведомлений в прило­
жении. Всё это в сумме дает бо­
лее здоровых коров.

ООО НПП «МЕДБИОТЕХ»
610047, г. Киров, 
ул. Дзержинского, 91 
т.: 248-278, 248-448
medbiot@medbiot.kirov.ru
www.медбиотех.рф

Быстрый и удобный 
просмотр:
•	 Очередь коров в DairyBot K-2
•	 Индивидуальный 

статус коровы и данные 
о производительности

•	 Информация о мониторинге 
активности

•	 Информация о количестве 
соматических клеток

•	 Тонкая настройка 
индивидуальных параметров 
коровы

Бережный и эффективный 
процесс доения
•	 Лучшая гигиена
•	 Стимуляция
•	 Регулируемые настройки
•	 Возможность добавления 

мыла и дезинфицирующих 
средств

С помощью чаши каждый сосок 
очищается и стимулируется ин-
дивидуально, что улучшает спуск 
молока и производительность.

Далее DairyBot K-2 сдаивает пер-
вые струйки молока, которые уда-
ляются в контейнер для отходов 
по отдельному трубопроводу. 

Полностью регулируемые на-
стройки, включая возможность 
добавления мыла для усиления 
очистки, и вы получаете идеаль-
ную подготовку.

По окончании доения доильный 
стакан полностью промывается 
и очищается в рамках комплекс-
ной процедуры очистки, которая 
автоматически выполняется си-
стемой DairyBot K-2.

Обновлённая рука 
манипулятора:
•	 Компактная
•	 Более плавная и быстрая
•	 С насадкой для распыления
•	 Самообучаемая
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События События

Масличные – нефть для аграриев? 
В Марий Эл прошёл семинар 
для растениеводов
Интерес российских аграриев к масличным культурам в последние годы сильно возрос. Это обусловле-
но их высокой рентабельностью, множеством каналов сбыта и совершенствованием технологий, кото-
рые применяются для их производства. Так, в 2021 году доля масличных в сельском хозяйстве состави-
ла 24,9 млн тонн, а в прошлом — 29,9 млн т. По данным Минсельхоза России, к 2030 году в стране могут 
производить до 36,4 млн т. То есть относительно 2021 года показатель вырастет на 46,4%.

менных агротехнологий и систе­
мы машин в растениеводсте.  

— Мы открыты перед коллега­
ми, честно говорим о своей работе 
и её результатах. Кстати, в данном 
хозяйстве мы используем техни­
ку, которую поставляем аграриям. 
Поэтому за её качество и производи­
тельность ручаемся. Но самое глав­
ное — мы продаём не просто техни­
ку, а технологии, которые сами ис­
пытываем в полях, — рассказал ди­
ректор по развитию ТСК «Техника» 
Виталий Чикилев.

Развитие сельского 
поселения

Как градообразующее предприя­
тие ООО «Казанское» поддержива­
ет и развивает сельское поселение. 
Глава сельской администрации 
Ольга Логинова рассказала о ком­
плексном развитии сельской тер­
ритории и положительном опыте 
взаимодействия ООО «Казанское» 
и муниципалитета.

Сегодня село — это более тысячи 
жителей, развитая инфраструкту­
ра, в которую входят детский сад, 
две школы, дом культуры, МФЦ, 
врачебная амбулатория, специаль­
ный дом для одиноких престаре­
лых, торговая сеть, новое здание 
почтового отделения. 

Благодаря серьёзной финансо­
вой поддержке хозяйства и уча­
стию в федеральной целевой про­
грамме «Формирование комфорт­
ной городской среды» село в по­
следние годы заметно преобрази­

лось. Благоустроили дворы много­
квартирных домов и обществен­
ную территорию перед Домом 
культуры, отремонтировали тро­
туары, проложили новую асфаль­
тированную дорогу, заменили све­
тильники уличного освещения, 
реконструировали памятник во­
инам, павшим в годы ВОВ, и мно­
гое другое.

48 тысяч с гектара

Под лён в «Казанское» отведено 
больше всего земли — 1017 га. И не 
просто так. Лён — одна из самых 
маржинальных культур. По под­
счётам специалиста по агротехно­
логиям компании ТСК «Техника» 
Владимира Завадского, в среднем 
при урожайности 12 ц/га стоимость 
1 кг продукции равна 40 руб. Для 

Агрономы называют мно­
гие масличные культу­
ры требовательными или 

даже капризными — техноло­
гия их выращивания изобилу­
ет особенностями. Однако есть 
предприятия, которые давно и 
успешно занимаются производ­
ством масличных. Одно из них — 

ООО «Казанское», расположенное 
в одноименном селе Сернурского 
района Республики Марий Эл.

На базе хозяйства в октябре 
прошёл отраслевой семинар 
«Технологии выращивания мас­
личных культур (лён, горчица, 
рапс)». Организатором мероприя­
тия выступила Торгово-Сервисная 

Компания «Техника». Мероприятие 
собрало более 50 представителей 
агросферы Кировской области, ре­
спублик Удмуртия и Марий Эл.

ТСК Техника с 2019 года сотруд­
ничает с ООО «Казанское» в фор­
мате модельного предприятия по 
внедрению, практическому при­
менению и демонстрации совре­

сравнения, яровую пшеницу реа­
лизуют в среднем за 10 руб/кг. 

На семинаре Владимир Завад­
ский поделился опытом выращи­
вания льна — подробно рассказал о 
технологии, об особенностях убор­
ки и сушки, минерального питания, 
системе защиты, которые успешно 
применяются в «Казанском». 

Так, например, более всего лён 
подвержен льняной и хлебной 
блошке. С ней успешно справля­
ются неоникотиноиды при про­
травливании семян до посева. С 
двудольными сорняками в хозяй­
стве борются с помощью клопира­
лида, МЦПА, метсульфуронмети­
ла и тифенсульфурона. 

Максимально подробно Вла­
димир Завадский рассказал о под­
работке льна. В «Казанском» ис­
пользуют конвейерную сушилку 
Motum от «Агрострой» — она иде­
ально подходит для сушки маслич­
ных культур. 

Благодаря тому, что семена не 
падают с высоты и не трутся о горя­
чую шахту, повреждения их струк­
туры минимальны. Масса равно­
мерно двигается на конвейере, 
поэтому не перегревается и не за­
горается — а это частая проблема 
масличных. Кстати, входная влаж­
ность зерна может достигать 60%. 

Наименование культуры Урожайность, ц/га Стоимость руб./кг сырья 
(на 1 га)

Лён 12 40 (48000)

Рапс 18 38 (68400)

Конопля 8 130 (104000)

Горчица 8 30 (24000)

Расторопша 8 40 (32000)

Пшеница яровая на фураж 25 10 (25000)

Средняя рыночная цена на масличные культуры 
в 2022-2024 гг. (опыт ООО «Казанское»)

Мероприятие посетили более 50 представителей агросферы 
из Кировской области, республик Удмуртия и Марий Эл

Директор по развитию ТСК «Техника» Виталий Чикилев 
с представителями Министерства сельского хозяйства 
и продовольствия Кировской области
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Особенности минерального питания льна в ООО «Казанское»

Элемент питания Вынос, кг/т Особенности

Азот 45
Припосевное внесение 60 кг/га
Использование карбамида
Внекорневые подкормки с микроэлементами

Фосфор 13 Критический период начала роста 

Калий 11 Критический период начала роста 

Кальций Вреден избыток Ca, pH не более 6

Сера 2 Дефицит при урожайности более 1 т/га

Магний Важен для фотосинтеза

B, Zn, Cu, Mo, Fe Повышенное требование B, Zn

Техника для технологий

После семинара гостям пока­
зали инфраструктуру предпри­
ятия: зерносушильное и склад­
ское хозяйство, ремонтно-техни­
ческую базу. 

Аграрии из Кировской области, 
Республик Марий Эл и Удмуртия 
познакомились с технологиче­
скими комплексами сельскохо­
зяйственных орудий и машин, 
применяемых в хозяйстве для 
обработки почвы и посева льна, 
рапса, горчицы, а также зерно­
вых культур.

Специалисты ТСК «Техника» 
подробно рассказали о техниче­
ских преимуществах и агрономи­
ческих аспектах. 

На импровизированной вы­
ставке гостям продемонстриро­
вали тактико-технические воз­
можности универсальных трак­
торов McCormick, CASE IH, Ensign 
(МакКормик, Кейс, Инсайн), посев­
ных комплексов Horsh Pronto 6DC, 
Farmet Falcon SW и Bourgault 3320 
(Хорш Пронто, Фармет Фалкон, 
Борго). Данная техника успешно 
применяется на полях в Казанском. 
На погрузочно-разгрузочных опе­
рациях незаменим телескопи­
ческий погрузчик Dieci Agri Plus 
(Диечи Агри Плюс). Для бережного 
и качественного обмолота семен­

Поле льна в ООО «Казанское»

Тракторы McCormick

В хозяйстве для подработки 
масличных используют 

конвейерную сушилку Motum 
от компании «Агрострой»

Модельный ряд тракторов 
Ensign, McCormick и Case IH

ных участков используется зерно­
уборочный комбайн New Holland 
(Нью Холланд). Зерносушильно-
сортировальный комплекс хо­
зяйства представлен шахтными 
и конвейерными зерносушилка­
ми, подработка семян до товар­
ных кондиций осуществляется 
в том числе на немецких маши­
нах Petkus (Петкус). В линейке 
представленной техники боль­
шой интерес вызвали универсаль­
ные трактора McCormick моделей 
X7.623 (230 л.с.) и X8.631 (310 л.с.), 
предназначенные для выпол­
нения всего спектра полевых 
и транспортных работ. Кроме 
того, можно было познакомить­
ся с тракторами New Holland 
T8040 и Т6050, которые работают 
в хозяйстве.

Секреты сбыта масличных

Поскольку в «Казанском» нала­
жено производство собственных 
продуктов из масличных, вопро­
сов со сбытом урожая не возника­
ет. Льняное, горчичное, рапсовое 
масла уже завоевали признание не 
только местного населения, но и 
покупателей из других регионов 
России. Поэтому есть большая ве­
роятность того, что потребность в 
сырье будет только увеличиваться. 
Кроме того, на регулярной основе 
осуществляются поставки маслич­
ных за границу. 

Жмыхи масличных тоже идут 
в производство. В основном их ис­
пользуют в кормлении молочного 
скота. Благодаря комплексному 
применению жмыхов различных 
масличных культур можно сбалан­
сировать корма по протеину, ами­
нокислотному составу, жирным 
кислотам, энергии. 

При правильном балансирова­
нии рациона жмыхи значитель­
но улучшают качество питания 
коров и положительно влияют 
на их здоровье, продуктивность 
и воспроизводство.

С чего начать

Начать производство мас­
личных стоит с выбора семян  — 
в  «Казанском» не понаслыш­
ке знают, что во многом урожай­
ность зависит именно от каче­
ства семян. На семинаре о селек­
ции семян масличных, сортах и 
их особенностях рассказала кан­
дидат сельскохозяйственных наук 
Всероссийского научно-исследо­
вательского институт масличных 
культур имени В.С. Пустовойта, за­

ведующая лабораторией селекции 
льна масличного Лариса Рябенко. 

Эксперты считают, что под масли­
чные культуры для начала стоит вы­
делить не больше 15% посевных пло­
щадей. Этого будет достаточно, что­
бы оценить результаты. В случае 
успеха площадь можно увеличить 
сразу в несколько раз. При правиль­
ном подходе выращивание маслич­
ных может быть очень прибыльным 
как для крупных сельхозпроизводи­
телей, так и небольших хозяйств, та­
ких, как «Казанское». 

События События
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События События

5 ноября похожий инцидент 
произошёл в Екатеринбурге. 
Ночью двое неизвестных 

ворвались в небольшой продукто­
вый магазин и вынесли из него всё 
сливочное масло, какое нашлось, 
пару молочных коктейлей и ме­
лочь из кассы.

Возможно, причиной престу­
плений стало подорожание сли­
вочного масла. В январе цена дер­
жалась на уровне 876 рублей за ки­
лограмм, в сентябре масло стоило 
уже 1022 руб./кг. 

С объёмами производства проб­
лем нет, оно растёт год к году: 
с 269 тысяч тонн в 2017 до 323 тыс. 
тонн в 2023-м. За январь — август 
этого года показатель составил 
221 тысячи тонн против 220  го­
дом ранее.

В чём причина высоких цен?

Министр сельского хозяйства 
Оксана Лун считает, что вино­
вник скачка цен — высокий спрос 
на продукт, который в свою оче­

Мягкое золото: почему сливочное 
масло стало одним из главных 
объектов краж в магазинах 

редь объясняется ростом доходов 
населения. Переработчики попро­
сту не успели выйти на большие 
объёмы производства, и как след­
ствие — дисбаланс на рынке.

Слова министра подтвержда­
ет статистика: средняя заработ­
ная плата выросла с 39,2 тыс. ру­
блей в 2017 году до 74,9 тыс. рублей 
в 2023-м. По потреблению сливоч­
ного масла официальной стати­
стики нет, но открытые исследо­
вания приводят следующие циф­
ры: в 2012 году оно составляло 2,2 кг 
в год, в 2018 — 2,3, в 2023 — 2,8 кг.

Заместитель председателя прав­
ления ассоциации «Руспродсоюз» 
Дмитрий Леонов считает, что в 
данный момент рынок сливочного 
масла стабилен, дефицита продук­
та нет, а его высокая стоимость — 
следствие нескольких экономиче­
ских факторов. 

— Себестоимость производства 
выросла по всей цепочке от сырья 
до полки. Так, сырьё ещё в августе 
показало рост до 20% с начала года, 
а логистика подорожала на 30–35%. 

На цены также влияет рост ключе­
вой ставки, общая инфляция, рост 
затрат на покупку и обслуживание 
оборудования. Добавьте к этому на­
ценку от торговых сетей.

Стоимость товара зависит и от 
спроса, и от предложения, добав­
ляет эксперт. Поэтому оптималь­
ным решением для сдерживания и 
снижения цен на продукт является 
наращивание его выпуска.

— Для инвестиционной привле­
кательности производства продук­
тов питания нужно поддерживать 
рентабельность достаточную для 
расширения производства. К тому 
же необходимо снижение цены 
для особо нуждающихся, а это мо­
жет быть достигнуто персонали­
зированными скидками для сла­
бо обеспеченных слоёв населения 
в части социальных товаров. В та­
ком регулировании государству 
не потребуется выделения допол­
нительных финансов, покупатель 
получает снижение цен, у ритей­
ла есть примеры такого подхода, а 
производство может развиваться.

29 октября в одной из московских «Пятёрочек» двое злоумышленников решились на 
дерзкое преступление — кражу сливочного масла. Постояв для вида у прилавков, они 
сложили в свои рюкзаки вожделенный продукт и направились к выходу. Благодаря 
камерам видеонаблюдения сотрудники магазина их вовремя заметили и попытались 
остановить. В ходе борьбы один из воров достал нож. Продавцам ничего не оставалось, 
кроме как отпустить похитителей с их добычей — 25 пачками масла.
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Пока же логичным решением 
проблемы стал импорт сливочно­
го масла. 27 октября начались по­
ставки из Турции, и за два дня их 
объём составил 20 тонн. Активно 
ввозится масло из Индии и Ирана. 
Оксана Лут отметила, что за год 
объём поставок этого продукта в 
страну вырос на 20%. 

Что говорят производители 
сливочного масла?

Молочный жир в структуре сто­
имости молока имеет самую боль­
шую ценность, но к нему почему-
то долгое время относились как к 
побочному продукту, из-за чего и 
цены на сливочное масло держа­
лись низкие.

— Но сейчас ситуация измени­
лась, — рассказывает представи­
тель ОАО «Унинский маслозавод» 
Алексей Островка. — После того 
как правительство начало борьбу 

с фальсификатом и внедрило си­
стему контроля «Честный знак», на 
прилавках появилось больше каче­
ственной продукции, заинтересо­
ванность потребителей в ней вы­
росла. Позже к этому добавилось 
сокращение поставок из-за рубе­
жа, что долгое время было нашей 
«болью»: качество импортной про­
дукции хуже, но и стоимость ниже. 
Лишь недавно мы смогли вдохнуть 
«полной грудью». Резкий скачок 
цен объясняется просто: долгое 
время производители из-за высо­
кой конкуренции на рынке стара­
лись сдерживать цены. В этом году 
из-за сокращения импорта давле­
ние ослабло, зато резко выросли 
расходы на логистику, электриче­
ство и зарплаты работников. Так 
и получилось, что для потребите­
лей цены на сливочное масло как 
будто бы без причин стали расти. 
Но всё это обусловлено объектив­
ной ситуацией. 

Будут ли проверки? 

Сливочное масло входит в пе­
речень социально значимых това­
ров, поэтому, согласно законода­
тельству, государство может вме­
шаться в ценообразование, если в 
течение 60 дней подряд рост цен 
на товар составляет 10%.

— В целях мониторинга цен на 
отдельные виды социально значи­
мых товаров ФАС России направи­
ла запросы крупнейшим произво­
дителям сливочного масла, — по­
яснили в УФАС по Кировской об­
ласти. — На основе представля­
емых данных служба проводит 
анализ обоснованности повыше­
ния оптовоотпускных цен. Из уже 
представленной информации сле­
дует, что причиной их роста стал 
рост себестоимости, в том числе 
вследствие увеличения затрат на 
закупку сырого молока и молоч­
ных жиров.

События

для погрузочно-разгрузочных работ

www.stmotor.ru

ТСК «МОТОР» — официальный дилер Metal-Fach в Кировской области
г. Киров, ул. Менделеева, 4, тел.: (8332) 73-11-00, 512-840

Кран-манипулятор «Слон»

быстрое 
агрегатирование

интуитивно понятное 
управление

продолжительный 
срок службы

Характеристики: 
• грузоподъемность — 3 тонны
• высота подъема — 6,7 метра
• угол поворота стрелы — 160°
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За последние пару месяцев 
произошёл существенный 
рост цен на витамины А, D, 

Е, а также на некоторые макро- и 
микроэлементы. Подорожание уже 
составило от 10 до 400% от цен лета. 
Если в августе стоимость витамина 
А составляла 2 000 руб/кг, то в октя­
бре она достигла 9 700 руб/кг. Цена 
на витамин Е выросла с 800 руб/кг 
до 2 800 руб/кг. Рост цен на кормо­
вые витамины точно сохранится до 
конца первого квартала 2025 года. 
Многие отечественные кормопро­
изводители были вынуждены под­
нять цены на собственную продук­
цию и пересмотреть составы для 
поддержания баланса между каче­
ством и стоимостью продукта.

Для эффективного ведения мо­
лочного животноводства, поддер­
жания здоровья и продуктивности 
коров важно обеспечить стабиль­
ное поступление питательных и 
биологически активных веществ в 
течение всего производственного 
цикла. Для решения проблемы не­
обходимо обязательно включать в 
рацион животных премиксы. 

Отказ от использования премик­
сов в кормлении может привести к 
ряду серьёзных проблем. Прежде 
всего, изменения негативно ска­
жутся на общем состоянии здоро­

Технологии животноводства

Завод «ЭкоМакс»: большое 
молоко без лишних расходов

ных зооветспециалистов Завода 
ведёт систематический монито­
ринг эффективности примене­
ния собственной продукции в мо­
лочных хозяйствах, её влияния на 
продуктивные качества и состоя­
ние здоровья животных, воспро­
изводство стада. Помимо этого, 
зооветслужба предоставляет эко­
номическую оценку применения 
премиксов и обоснованности за­
трат, включая анализ показателей 
конверсии корма. 

Несмотря на существенный 
рост цен на витамины, макро- и 
микроэлементы, который приво­
дит к росту цен на премиксы, спе­
циалисты Завода «ЭкоМакс» при­
нимают все возможные меры для 
минимизации влияния на своих 
клиентов вышеупомянутых изме­
нений на кормовом рынке.

Народная мудрость «у коровы мо-
локо на языке» приобрела особую 
остроту и актуальность в сложив-
шихся экономических условиях. 
Высокопродуктивные животные 
становятся более требовательны-
ми к качеству кормления и более 
чувствительными к недостаткам 
и дисбалансам рациона, что при-
водит к необходимости молочным 
хозяйствам оптимизировать свои 
расходы на кормовые решения.

вья животных и на качестве моло­
ка. Минеральное голодание, нака­
пливаясь, может повлечь за собой 
необратимые процессы в организ­
ме коровы. Например, развитие 
наиболее распространённых за­
болеваний, связанных с дефици­
том минеральных веществ — мо­
лочная лихорадка, тетания, гипо­
кальцемия и др. Также у животных 
наблюдается нарушение обмен­
ных процессов, снижение репро­
дуктивных показателей или пол­
ная утрата функции воспроизвод­
ства, уменьшение продуктивно­
сти. Важно учитывать, что несба­
лансированность рационов явля­
ется причиной экономических 
потерь для молочного хозяйства в 
связи с необходимостью дальней­
шего лечения больных животных 
и ухудшением их продуктивности.

Завод «ЭкоМакс» — больше, 
чем производитель премиксов. 
Огромное значение предприятие 
уделяет консультационному сопро­
вождению своих клиентов. Только 
при правильной технологии корм­
ления и соблюдении всех дозиро­
вок премиксы могут дать макси­
мальный эффект. Команда опыт­

Получить консультацию 
зооветспециалистов Завода 
«ЭкоМакс» можно по телефону 
+7 (8332) 410-477 
и на сайте www.ecopremiks.ru
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И это неспроста, ведь Oting 
(Отинг) создавался на 
платформе японской ле­

генды — автомобиля Nissan Terra 
(Ниссан Терра). Его производством 
занимается компания Zhengzhou 
Nissan (Чжэнчжоу), совместное 
предприятие Nissan и Dongfeng 

Покоривший сердца: 
внедорожник Oting 
на российском рынке

(Дунфэн). Для российского рын­
ка ей пришлось запустить новый 
бренд под другим названием. 

Название Oting выбрано не слу­
чайно — это дань уважения кон­
церну Nissan, ведь именно так на­
зывался один из первых автомо­
билей, выпущенных на заводе в 

Чжэнчжоу. Национальная симво­
лика нашла отражение и в знаке 
бренда. Он представляет собой 
комбинацию культовых символов 
Японии: головы дракона и треу­
гольных флагов, украшающих до­
спехи генералов. 

Почему Oting Паладин — один 
из лучших внедорожников 

Oting Паладин — это, прежде 
всего, надежность всех комплек­
тующих, поскольку автомобили 

Бренд Oting появился на российском рынке только в этом году, но уже 
громко заявил о себе. На прошедшей 19 октября церемонии вруче-
ния премии «Внедорожник года»* он стал победителем сразу в двух 
номинациях: «Лучший внедорожник для России» и «Лучший средне-
размерный внедорожник».

проходят 100 тысяч испытаний на 
прочность, оценку по двум тыся­
чам параметров и эксперименты 
по моделированию экстремаль­
ных температур от -40 °С до +60 °С. 

Oting Паладин — настоящий 
внедорожник классической шко­
лы: мощная рама, подключаемый 
полный привод, пониженная пере­
дача с передаточным числом 3,48, 
блокировки переднего и задне­
го мостов. Но кроме того, бензи­
новый турбодвигатель Mitsubishi 
(Митсубиши) мощностью 218 л.с. 
и с максимальным крутящим мо­
ментом в 360 Н.м., клиренс 250 мм, 
глубина преодолеваемого брода 
70 см и выверенная геометрия. 
Поэтому данная модель — незаме­
нимый помощник для любителей 
активного отдыха, экспедиций, 
охоты и оффроуд приключений. 

А теперь подробнее

Двигатель и трансмиссия: на­
дежный двигатель вкупе с 8-сту­
пенчатой АКПП от немецкого кон­
церна ZF обеспечивают очень хо­
рошую динамику во всех режимах, 
топливную экономичность 9 л на 
100 км и плавные, быстрые пере­
ключения передач. 

И так как автомобиль предна­
значен для покорения неизведан­
ного, в нем предусмотрено семь 
режимов для разного типа покры­
тия, которые позволят полностью 
раскрыть потенциал хоть в городе, 
хоть в горах, хоть на бездорожье. 

Кузов и багажник: выполнен из 
высокопрочной стали и позволя­
ет выдерживать высокие нагруз­
ки на кручение, улучшая управ­
ляемость на дорогах и повышая 
выносливость на бездорожье. За 
стабильность в движении в Oting 
Паладин отвечает длинная колес­
ная база. Ну а багажник с вмести­
мостью до 1600 литров со сложен­
ными креслами позволит перевез­
ти все необходимое туристическое 
снаряжение. 

Проходимость: для обеспече­
ния беспрепятственного продви­
жения по камням, пескам, пере­
сеченной местности внедорожник 
оснащен полным приводом, раз­
даточной коробкой всемирно из­
вестной американской компании 
Borg Warner с понижающей пере­
дачей и блокировкой переднего и 
заднего межколесных дифферен­
циалов компании Eaton. 

Интерьер и дизайн: в Паладине 
всё продумано до мелочей — 
и  внешний вид, и внутреннее 
оформление. Колесные арки в авто­
мобиле расширены, на корме име­
ются рельефные выштамповки, на 
корпусе — удобные подножки. 

Внутри автомобиль может по­
хвастаться электронной панелью 
приборов и центральной консо­
лью с экраном размером от 10 до 12 
дюймов, качественными матери­
алами отделки, а чтобы водитель 
не уставал в дальних странствиях 
инженеры оснастили салон крес­
лами с технологией невесомости.

Заинтересовались? Тогда 
приезжайте на тест-драйв! 
Для этого компания ТСК «Мотор» 
и непосредственно специалисты 
бренда Oting создали для клиен-
тов уникальный маршрут тест-
драйва, протяженностью 25-30 ки-
лометров, который включает в себя 
участки городского движения, дина-
мичные трассовые поездки, а так 
же маршрут с преодолением кру-
тых подъемов и съездов и ездой 
по пересеченной местности и без-
дорожью, где каждый сможет оце-
нить все возможности и преимуще-
ства «Лучшего внедорожника для 
России» Oting Паладин*.

Официальный дилер Oting
в Кировской области:
г. Киров, ул. Московская д.116 А
Тел.: (8332)51-60-00

oting-motorauto.ru

*П
од

ро
бн

ос
ти

 у
то

чн
яй

те
 у

 п
ро

да
вц

а.

*Е
ж

ег
од

на
я 

на
ци

он
ал

ьн
ая

 п
ре

м
ия

, у
чр

еж
де

на
 ж

ур
на

ло
м

 «
Кл

уб
 4

х4
»

30 31



События События

Главная цель «Народного фер­
мера» — наладить тесное со­
трудничество между работ­

никами, жителями сельских тер­
риторий и Минсельхозом России. 
И задачи перед собой организация 
ставит масштабные: увеличить 
доходность фермерских хозяйств 
и повысить качество производи­

«Сообща всегда легче»:
как работает ассоциация 
«Народный фермер»

мой продукции, добиться увели­
чения ввода земли в оборот для 
фермеров, оказать содействие сбы­
ту продукции и, конечно же, обе­
спечить равный и прозрачный до­
ступ к кредитным средствам для 
всех фермеров.

Осенью 2024 года в Кирове от­
крылось отделение ассоциации 

«Народный фермер». Возглавил его 
агробизнесмен Валерий Толмачев. 
Он является руководителем не­
скольких сельхозпредприятий, а 
потому с проблемами в отрасли 
знаком не понаслышке. 

— Основная наша цель — защи­
та прав и интересов сельхозтова­
ропроизводителей малых и сред­
них форм хозяйствования, коор­
динация их предприниматель­
ской деятельности. И главное, ко­
нечно — популяризация сельского 
хозяйства именно как бизнеса, — 

Ассоциация «Народный фермер» появилась в 2021 году по иници-
ативе Минсельхоза РФ. Возглавляет её московский сыровар Олег 
Сирота. В объединение входят 50 региональных ассоциаций — это 
более 5000 фермеров и переработчиков.

поясняет Валерий Леонидович. 
— Я верю, что за счёт объединения 
усилий мы сможем более эффек­
тивно пользоваться государствен­
ной поддержкой и увеличить до­
ходность предприятий. 

Ранее, в апреле 2023 года, ассо­
циация «Народный фермер» на­
чала свою работу в Удмуртской 
Республике. 

За полтора года объединение 
добилось впечатляющих резуль­
татов. Например, по предложе­
нию фермеров внесли изменения 
в нормативно-правовые акты, ка­
сающиеся господдержки. Есть и 
более частные примеры — адрес­
ная помощь. Одному из ферме­
ров пришло подписание о возвра­
щении субсидии, начисленной за 
прошлый год. Благодаря юридиче­
ской помощи специалистов ассо­
циации предписание отменили. 
Но обо всём по порядку. 

Глава фермеров Удмуртии

Отделение «Народного фермера» 
в Удмуртской Республике возглав­
ляет фермер-растениевод Ольга 
Шкляева. Вместе с мужем она зани­
мается выращиванием картофеля. 

В 2010 году они начали с поля 
в полгектара. И тогда картошка 
скорее была хобби с возможно­
стью дополнительного заработ­
ка: детей в школу одеть, себя по­
баловать. Ольга в этом время ра­
ботала заместителем директо­
ра в школе, её муж — в местном 
сельхозпредприятии. 

В то же время минсельхоз регио­
на запустил агро-акселератор. Это 
своего рода школа для желающих 
начать своё дело, связанное с сель­
ским хозяйством. Ольга оказалась 
среди учеников.

— Для меня это стало порталом 
в новую жизнь. Нас учили азам — 
от бухучёта до основ законодатель­
ства. И главное  — мы посещали 
действующие сельхозпредприя­
тия, воочию видели всю работу и 

техпроцессы, — вспоминает Ольга 
Шкляева. — Но самое главное — я 
встретила единомышленников. 

Знаний, полученных в акселе­
раторе, начинающему фермеру не 
хватало. Поэтому она прошла кур­
сы переподготовки в Удмуртском 
государственном аграрном уни­
верситете и получила диплом 
агронома. 

Следующий шаг — участие в кон­
курсе «Агростартап». Ольга само­
стоятельно подготовила бизнес-
проект по картофелеводству и вы­
играла грант. Благодаря этому су­
пруги (к тому времени муж Ольги 
ушёл из найма) приобрели трактор 
с погрузчиком. Посевные площа­
ди постепенно увеличили до 25 га. 

Хозспособом в фермерском хо­
зяйстве Шкляевых построили ово­
щехранилище — в нём товарный 
картофель сохраняется до июня. 
Но основной объём урожая реали­

зуют по осени и зимой. С прошло­
го года, кстати, фермеры работа­
ют с образовательными учрежде­
ниями — поставляют картофель в 
школьные столовые. Причём ини­
циатором заключения договора 
стали родители учеников и адми­
нистрация школ. 

— Пусть небольшой, но свой 
вклад в обеспечение продоволь­
ственной безопасности мы дела­
ем: кормим качественным карто­
фелем детей, жителей Воткинска 
и Чайковского, — говорит Ольга 
Шкляева.

Фермер фермеру друг

Ещё во время обучения в агро-
акселераторе Ольга столкнулась с 
проблемой — в регионе есть дей­
ствующие объединения ферме­
ров, однако работают они только 
на бумаге.

Ольга Шкляева

Ольга Шкляева, руководитель «Народного фермера» в Удмуртии, на вручении сертификатов «Школы фермера»
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— Я буквально стучала в закры­
тые двери кабинета, звонила по 
несуществующим номерам, ука­
занным на сайте организации. 
Наверное, поэтому в том числе у 
меня появилось недоверие к по­
добным объединениям, сложи­
лось впечатление, что ассоциа­
ция  — значит что-то номиналь­
ное, для галочки, а не реально ра­
ботающий механизм, — рассуж­
дает Ольга.

В то же время Ольга, встречаясь 
с коллегами, понимала, что боль­
шинство фермеров «живут в сво­
ём мире».

— Да и мы, собственно, с му­
жем, пока я не пошла учиться, 
жили в скорлупе: в одиночку 
справлялись с проблемами, со­
вета спросить не знали у кого. А в 
агро-акселераторе поняла, что 
есть люди, готовые обменивать­
ся опытом, делиться безвозмезд­
но технологиями. Сообща всегда 
легче, — заключает фермер.

Именно однокашники по ак­
селератору и предложили Ольге 
Шкляевой создать в Удмуртии ас­
социацию, которая станет дру­
гом и помощником для фер­

меров и руководителей малых 
сельхозпредприятий. 

— Я отнекивалась — опыт у меня 
небольшой. А потом поняла  — 
под лежачий камень вода не те­
чёт. Региональные власти к тому 
времени меня и коллег уже заме­
чали — звали на совещания, спра­
шивали нашего мнения. Да и во­

обще по жизни я альтруист. Если 
могу — обязательно помогу! А если 
нет возможности помочь, то най­
ду её, — смеётся Ольга.

В апреле 2023 года Ольга посети­
ла форум фермеров в Ульяновске, 
где и познакомилась с представи­
телями «Народного фермера». По 
возращению в Удмуртию зареги­
стрировала местную ассоциацию.

Основы кооперации

Спустя полтора года работы в 
ассоциации 35 членов. Казалось 
бы — не так уж и много. Но можно 
посчитать иначе. На всех у участ­
ников объединения — 10 тысяч по­
севных площадей и около 5000 дой­
ного поголовья. 

— У нас изначально с командой 
было чёткое понимание: мы созда­
ём ассоциацию не ради того, что­
бы быть, а ради того, чтобы рабо­
тать. Первые участники — колле­
ги из акселератора. За ними потя­
нулись их знакомые. 

Сначала ассоциация помогала 
аграриям решать «мелкие» вопро­
сы — документооборот, бухучёт и 
прочее. Например, у многих фер­

События

Ольга Шкляева и Олег Сирота на выставке «Золотая осень»
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КАРКАСНО-ТЕНТОВЫЕ АНГАРЫ
для коровников, телятников, зерноскладов

Преимущества: 
•	 тёплое и холодное исполнение
•	 светопроницаемое покрытие 

(при однослойном варианте), 
экономия электроэнергии

•	 срок эксплуатации до 50 лет
•	 огнестойкость
•	 широкая цветовая палитра
Технология может применяться 
при реконструкции кровли 
действующих зданий, что позволяет 
получить помещение большей 
площади без внутренних опор

Адрес: г. Ижевск, Воткинское шоссе, зд.168а, оф. 317

Электронный адрес: Region7037@yandex.ru

Телефон: +7 (3412) 24-94-00, +7 (912) 011-21-12ООО «Регион»

ООО «Регион» — это:
•	 строительство объектов 

под ключ от проектирования 
до ввода в эксплуатацию

•	 изготовление каркаса 
на собственном производстве

•	 применение проверенных 
ПВХ-тканей

•	 опыт строительства 
каркасно-тентовых ангаров 
в Удмуртской Республике

меров возникают проблемы с сер­
тификацией продукции. 

— Многие фермеры — большие 
фанаты и профессионалы свое­
го дела. Но сложно заниматься и 
производством качественной про­
дукции, и оформлением докумен­
тов на неё. Некоторые просто не 
знают, как быстро и недорого это 
устроить. Мы показываем какие ва­
рианты есть, а они сами выбирают 
для себя подходящий: обратиться 
в профильную организацию и за­
платить, или самому обратиться 
в аккредитованную лабораторию 
и зайти на Госуслуги, — рассказы­
вает Ольга.

Сарафанное радио разнесло 
по Удмуртии, что в «Народном 
фермере» реально помогают. 
И  так по протоптанной тропе к 
ассоциации потянулись малые 
сельхозпредприятия.

Благодаря помощи ассоциации 
один из сельхозтоваропроизводи­
телей смог на очень выгодных ус­
ловиях приобрести сразу три еди­

ницы техники. Речь идёт об энер­
гонасыщенных тракторах и ком­
байнах. Всё потому что «Народный 
фермер» Удмуртии — часть феде­
рального объединения. А послед­
ний плотно работает с крупней­
шими лизинговыми компаниями.

Одно из последних «детищ» 
«Народного фермера» — «Агро­
агрегатор». Это проект, сродни ко­
оперативу, по продвижению про­
дукции местных хозяйств в ритейл. 
В сентябре состоялись первые по­
ставки фермерской продукции в 
магазины одной из торговой сети.

— Смысл агрегатора прост. 
Условно, есть 10 фермеров, вы­
ращивающих «борщевой набор». 
Объёмов каждого из них не хватит, 
чтобы заключить контакт с феде­
ральными ритейлером. Но можно 
объединиться, помочь друг другу 
с технологиями — продукт должен 
быть высокого качества. На базе од­
ной площадки суммировать уро­
жай, обеспечить сортировку, мой­
ку, упаковку продукции — и выхо­

дить на полку магазина, — объяс­
няет Ольга.

« Н а р о д н о м у  ф е р м е р у »  в 
Удмуртии буквально  удаётся на­
ладить тесное сотрудничество 
между Минсельхозом и фермера­
ми (а это одна из главных задач ас­
социации). Так, в начале ноября в 
Ижевске организовали осенний 
фермерский форум. В нём при­
няли участие порядка 200 чело­
век. На одной площадке встрети­
лись представители министер­
ства сельского хозяйства, государ­
ственных ведомств, начинающие 
аграрии и опытные руководители 
предприятий. 

— Мы хотели быть услы­
шанными, и это получилось. 
Региональное министерство при­
слушивается к нам, учитывает 
наше мнение, слышит о наших 
«болях» и помогает их решать. 
Жизнь фермера становится легче 
и лучше. Значит, со своей задачей 
ассоциация справляется, — гово­
рит Ольга Шкляева. 

События

Осенью 2024 года при содействии регионального отделения «Народного фермера» в Удмуртии открыли «Агроагрегатор»
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Рациональное полноценное 
кормление — основа сниже­
ния затрат корма на едини­

цу получаемой продукции и повы­
шения экономической эффектив­
ности фермы. 

Чтобы составить правильный 
сбалансированный рацион, каче­
ство кормовой базы необходимо 
объективно оценить. Выполнить 
достоверный анализ корма мож­
но только при правильном отборе 
проб. Делать это с открытого силоса 
нельзя. Потому что его качество на 
верхних и нижних слоях отличает­
ся. Поэтому отбирать материал не­
обходимо по диагонали как мини­
мум в трёх точках на всю глубину 
траншеи. Отбор проб кормов расти­
тельного происхождения необходи­
мо проводить в соответствии с тре­
бованиями ГОСТ 27262-87 «Корма 
растительного происхождения».

Важный фактор — фермерам и 
специалистам молочно-товарных 
ферм не нужно открывать силос­
ную траншею для изъятия проб. 
Специалист по отбору проб дела­
ет небольшое круглое отверстие 
в укрывной плёнке на траншее, 
которое после изъятия образца 
заклеивается.

Главное — не забывать, что анализ 
кормов нужно проводить не только 
после закладки траншей, но и непо­
средственно перед скармливанием, 
так как со временем содержание пи­
тательных веществ изменяется.

Объём пробы для каждой техно­
логии исследования («мокрая хи­
мия» или прибором «Инфраскан») 
должен быть не менее одного ки­
лограмма. С целью сохранения 

Технологии животноводства

Молоко у коровы на языке: 
почему важно исследовать корма

Область аккредитации лабора­
тории позволяет провести мето­
дом «мокрая химия» и с помощью 
прибора «Инфраскан»*:
•	 анализ питательности кормов**, 
•	 анализ макро- и микроэлементов,
•	 исследование качества процес­

са консервации кормов.
Преимуществом ООО НПП 

«МЕДБИОТЕХ» является наличие в 
штате квалифицированных специ­
алистов, которые правильно отбе­
рут пробы в любом районе области.

Все пробы,  исследуемые в 
Испытательной лаборатории 
ООО  НПП «МЕДБИОТЕХ», прини-
мают участие в региональном 
Конкурсе качества заготовленных 
кормов на условиях анонимности. 
Победители будут награждены ди-
пломами и кубками на выставке 
«АГРОВЯТКА-2025».

Эта старая поговорка хорошо известна животноводам. А если её 
перефразировать, можно сказать, что и «доходы животноводческого 
комплекса у коровы на языке».

содержимого пробы и исключе­
ния воздействия внешних факто­
ров пробы упаковываются в поли­
этиленовый пакет с дальнейшим 
вакуумированием. На упаковку 
с пробой прикрепляется этикет­
ка, которая содержит следующую 
информацию: 
•	 название организации, в кото­

рой отобрана проба; место, дату 
и время отбора пробы; 

•	 обозначение корма (наименова­
ние, категория, технические по­
казатели); состав корма; 

•	 номер партии или идентифи­
кацию поставки отобранного 
корма. 
По факту отбора пробы специа­

лист оформляет Акт отбора проб.
Пробы необходимо доставить в 

лабораторию для исследования не 
позднее 24 часов с момента отбо­
ра с указанием необходимой ин­
формации для анализа (техноло­
гия, показатели).

Достоверный результат анализа 
кормов может предоставить толь­
ко лаборатория, имеющая аккре­
дитацию в национальной систе­
ме аккредитации и техническую 
возможность выполнить исследо­
вания методом «мокрая химия», 
в противном случае качество ис­
следований и результаты ана­
лизов могут не соответствовать 
действительности. 

В  н а ш е м  р е г и о н е  л а б о ­
раторий, аккредитованных в 
Росаккредитации, единицы.

Испытательная лаборатория 
ООО НПП «МЕДБИОТЕХ» — одна 
из них (аттестат аккредитации 
РОСС RU.0001.22ЭТ70).

Аккредитованная лаборатория 
ООО НПП «МЕДБИОТЕХ»
610004, г.Киров, ул.Заводская, 41 
(р-н «старого» моста)
71-18-74, 21-41-67, 
zavodskaya41@mail.ru
www.медбиотех.рф

* перечень исследуемых на «Инфраскане» показателей указан на сайте www.медбиотех.рф     ** полный перечень показателей размещен на сайте www.медбиотех.рф
*** по запросу заказчика специалисты «МЕДБИОТЕХ» могут дать рекомендации по составлению/корректировке рационов

•	Запас мощности 20%
•	Надёжность и мощность — двигатель YUCHAI с топливной системой Commn Rail (Bosh)
•	Трансмиссия — КПП 16F+8R с большим диапазоном передач
•	Надёжная гидравлическая система — раздельно-агрегатная
•	Новое шасси — с увеличенной прочностью на 30% за счёт использования высокопрочной стали и ковкового чугуна
•	Рабочие органы — 3 гидравлических выхода, задняя трехточечная навеска с крюковыми захватами

ООО «АгриКоника» — оофициальный дилер ZOOMLION
г. Киров, Мелькомбинатовский проезд, 1-А, 3 эт., т.: 8 (8332) 415-451, 8-922-922-5333

www.agrikonika.ru

С УЧЁТОМ ТРЕБОВАНИЙ 
РОССИЙСКИХ ФЕРМЕРОВ

RN 904...................... 90 л.с.

RN 1104......................110 л.с.

RS 1304....................130 л.с.

RS 1604....................160 л.с.

RS 1804....................180 л.с.

PL 2304................... 230 л.с.

СЕРВИС. ЗАПЧАСТИ.
ГАРАНТИЯ 2 ГОДА

В НАЛИЧИИ:

38 39



Фермерское хозяйство Фермерское хозяйство

Впервые конкурс в России 
провели в 2016 году. С тех 
пор ежегодно лучшие се­

мьи страны получают дипломы 
победителей в пяти номинациях 
— «Многодетная семья», «Молодая 
семья», «Золотая семья», «Семья — 
хранитель традиций» и «Сельская 
семья». Егоровы стали победителя­
ми в номинации «Сельская семья».

И на них есть в чём равняться. 
В семье воспитывают семь детей, 
трое из которых — приёмные. И все 
от мала до велика так или иначе за­
действованы в сельском хозяйстве.

Старшая дочка живёт в Ханты-
Мансийске и работает экологом. 
Поэтому помогает родителям с 
документами, касающимся зако­
нов об охране окружающей среды. 

Старший из сыновей развива­
ет своё КФХ — занимается мяс­
ным животноводством. Средний 
сын Вячеслав недавно прославил­
ся на всю страну — он стал победи­
телем и самым юным механизато­
ром Открытого конкурса России по 
пахоте. А два года назад молодой 
человек победил в тракторном би­
атлоне и конкурсе механизаторов 
Республиканских сельских игр.

Сила — в семье:

В деревне Старая Монья Удмуртской Республики семья Егоровых развивает фермерское 
хозяйство. В масштабах региона оно небольшое — 140 голов общего стада. Однако 
о Егоровых знают далеко за пределами Удмуртии. В 2020 году они стали победителями 
Всероссийского конкурса «Семья года».

Младший сын Виталий недавно 
вернулся из армии и сейчас учит­
ся в Удмуртском государственном 
аграрном университете на электри­
ка. Двое дочек уже обзавелись сво­
ими семьями, ещё одна учится в 
строительном техникуме в Ижевске. 

Проба пера

Формально фермерское хозяй­
ство молодое — Светлана Егорова 
зарегистрировала КФХ в 2017 году. 
Но фактически сельским хозяй­
ством она вместе с супругом зани­
мается с 1991 года. 

— Я по образованию воспита­
тель, супруг — слесарь по метал­
лообработке. И так как мы оба вы­
росли в деревне, то на приусадеб­
ном участке сразу завели подсоб­
ное хозяйство. В свободное время 
выращивали картошку на семи гек­
тарах, содержали коров, а муж ещё 
успевал помогать соседям с убор­
кой урожая, покосом, разными 
сельхозработами. Времена были 
трудные, поэтому часть продук­
ции оставляли себе, часть — про­
давали на ярмарках, — вспомина­
ет Светлана. 

В 1993 году Егоровы купили 
свою первую технику — старень­
кий трактор. Он оказался большим 
помощником: и в хлевах помогал, 
и на поле работал. Сельское хозяй­
ство «затягивало». И спустя пять 
лет Михаил Владимирович ушёл 

с работы и стал развивать своё хо­
зяйство. Порядка 10 лет Егоровы 
держали пару коров и занимались 
растениеводством: выращивали 
овощи (преимущественно карто­
фель) и зерновые. 

— Но вести хозяйство было труд­
но. Это кажется, что производство 
картофеля — дело простое. Но чем 
больше объёмы, тем больше затра­
ты. Нам приходилось привлекать 
дополнительную рабочую силу. 
И самое главное — себестоимость 
высокая, а цена реализации низ­
кая. Она за 10 лет почти не изме­
нилась. При этом стоимость топ­
лива и средств обработки вырос­
ла, — объясняет Светлана. — Плюс 
овощеводство — это отложенная 
прибыль. С весны до осени работа­
ем — садим, обрабатываем, убира­
ем урожай. И только осенью, пос­
ле реализации, получаем деньги. 
В непростых экономических усло­
виях для нас такая схема оказалась 
непривлекательной. 

От картошки к молоку

В 2014 году Михаил Владими­
рович решил открыть своё КФХ и 
сделать ставку на молочное живот­
новодство. К тому времени в хозяй­
стве содержали восемь голов КРС. 

— Мы даже не заметили, как 
вместо двух бурёнок у нас появи­
лось небольшое стадо, — смеётся 
Светлана Александровна. — С каж­

дым годом становилось всё тяже­
лее, ведь ручного труда было много: 
и навоз убрать, и сено с посыпкой 
разложить, и животных почистить.

В день на мини-ферме произ­
водили около 200 литров моло­
ка. Сдавали его на предприятие 
«Ильинское молоко» в соседней 
деревне.

И если муж с головой ушёл в 
сельское хозяйство, то Светлана 
Егорова продолжала параллельно 
работать в пекарне технологом. 
Потому ей приходилось особенно 
трудно: до начала смены она фак­
тически отрабатывала ставку жи­
вотновода: ухаживала за корова­
ми, доила. И после дня в пекарне — 
снова в хлев. К счастью, по хозяй­
ству ей помогала свекровь.

Смена лидера

В январе 2017 года Егоровы при­
няли участие в грантовом конкурсе. 
Светлана сама составляла бизнес-
план и защищала проект. Поэтому 
на себя и зарегистрировала КФХ.

К тому времени в хозяйстве име­
лись охладитель на полторы тон­
ны, два трактора, старенький ком­
байн, зернодробилка и 100 гекта­
ров земель.

— В конкурсе тогда мы не выи­
грали. На кредитные средства по­
строили деревянное помещение 
на 50 голов. В 2018 году приобрели 
12 коров, ещё через год — несколь­

как чета Егоровых развивает 
молочную ферму и воспитывает 
семерых детей
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Семья Егоровых

В КФХ построили новую ферму на 106 голов
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НУЖНА ТЕХНИКА — ПОЗВОНИТЕ НАМ!

ТЕХНИКА ПО ЦЕНАМ
ЗАВОДОВ-ИЗГОТОВИТЕЛЕЙ
С РАСШИРЕННОЙ ГАРАНТИЕЙ И УНИКАЛЬНОЙ 
ПРОГРАММОЙ ЛОЯЛЬНОСТИ

Звоните: 8 (8332) 46-55-85                     Пишите: kirovsnab@inbox.ru

Приходите в гости: г. Киров, ул. Потребкооперации, 6А, офис 105

Более 22 лет мы надёжно обеспечиваем наших партнеров — хозяйства, фермеров 
и предпринимателей — актуальной и надежной сельхозтехникой и запчастями на лучших условиях

Полуприцеп самосвальный ковшовый 
тракторный TS 215, 218, 325
• Грузоподъёмность — от 12 до 25 т
• Объём кузова — от 16,5 до 45 м³

Полуприцеп 
тракторный TM 230, ТМ 340
• Грузоподъёмность — от 15 до 25 т
• Объем кузова — от 30,6 до 40 м³
• предназначен для транспортировки 
различных сельскохозяйственных 
грузов с выгрузкой толкающей стенкой 
через задний гидравлический борт.

Разбрасыватель органических удобрений 
многофункциональный SF 218
Предназначен для поверхностного 
внесения в почву твёрдых органических 
удобрений (торфа, навоза, компоста), 
а при снятии вертикальных 
битеров может использоваться 
для транспортировки зелёной массы. 
•	 Грузоподъёмность от 10 до 25 тонн
•	 Объём кузова от 10 до 28 м3 

Наша техника позволит вам:
•	 Сосредоточиться на работе 

и не думать о ремонте 
длительный период

•	 Производить больше 
продукции за единицу времени

Многие обещают, а мы делаем:
•	 Максимально быстро 

поставляем технику и запчасти
•	 Работаем по принципу «делаем 

больше, чем обещали»
•	 Запускаем в работу 

и полностью сопровождаем 
почти в круглосуточном режиме

У нас вы можете приобрести:
•	 Технику для животноводства 

и содержания КРС
•	 Технику для заготовки кормов, 

почвообработки, внесения удобрений
•	 Карданные валы и запасные части 

к любой импортной и отечественной 
сельхозтехнике, в том числе 

АКЦИЯ! Раннее бронирование до конца года с выгодой от 15%

Фермерское хозяйство

ко племенных нетелей и миксер-
кормораздатчик, — вспоминает 
Светлана.

В работе с животными Светлане 
Егоровой помогали специалисты 
из районного отдела сельского хо­
зяйства и местной ветстанции. 
Постепенно фермер сама обучи­
лась азам ветеринарии. 

— Благодарна ветврачам и зоо­
техникам, которые помогали раз­
бираться в животноводстве, учили 
делать не как проще, а как правиль­
но. И речь идёт не только о лечении 
и профилактике болезней, техно­
логии содержания, а ещё и о доку­
ментообороте. Я в одном лице и зо­
отехник, и ветврач, и растениевод, 
и бухгалтер, и все отчетности тоже 
на мне, — сетует фермер. 

Большой семье — 
большое хозяйство

В 2020 году для крестьянско-фер­
мерского хозяйства Егоровых при­
шло время перемен: супруги вновь 
подали на грант, на этот раз удач­

но — выиграли 15 миллионов ру­
блей. Деньги направили на строи­
тельство новой фермы на 106 голов, 
закупку коров и приобретение но­
вого трактора. Параллельно в КФХ 
шло обновление старого помеще­
ния для животных — его расшири­
ли, и оно стало вмещать 100 голов. 

В 2021 году в собственности 
Егоровых было уже 210 гектаров, но 
земель для обеспечения кормами 
всего поголовья не хватало. Тогда 
Светлана Александровна решила 
отказаться от зерновых. 

— При средней цене в 7-8 рублей 
за килограмм выращивать зерно­
вые стало нерентабельно. Для нас 
лучше снимать по два укоса трав 
и заготавливать качественные си­
лос и сенаж. 

Для улучшения качества кормов 
купили новый пресс-подборщик и 
занялись новыми культурами — су­
данкой и просом. 

Сейчас в хозяйстве реализу­
ют около 99 тонн молока в ме­
сяц. С 2022 года сдают продукцию 
на ООО «Молочная ферма» в селе 

Бабино Завьяловского района. 
С выбором фермеры не прогадали. 

— 2023 год выдался крайне труд­
ным. Знаю, что многие переработ­
чики резко снижали закупочные 
цены на молоко, а кто-то и вовсе 
отказывался принимать сырьё. 
Но наш партнёр цену удержал, — 
объясняет фермер.

С увеличением поголовья и стро­
ительством новой фермы главной 
проблемой в КФХ стала нехватка ра­
бочих рук — своими силами семья 
не справлялась. Поэтому наняли 
трёх доярок и ночного скотника. Во 
время полевых работ привлекают 
механизаторов. А бухгалтерию от­
дали на аутсорсинг. Планы у четы 
Егоровых амбициозные. 

— Нарастим поголовье до 
200 коров и построим помещение 
для беспривязного содержания. 
Дальше — откроем свою перера­
ботку. Хотя в современных эконо­
мических условиях загадывать — 
дело ненадёжное, поэтому мы про­
сто будем работать и делать всё, 
что в наших силах.
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Светлана Егорова в одном лице и зоотехник, и ветврач, и растениевод, и бухгалтер
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Официальный дилер AMAZONE в Кировской области и Республике Коми 
610035, г. Киров, проезд Хлебозаводской, здание 11, строение 1

т. 8 (8332) 53-85-87, 8-912-826-40-70
at_kirov@mail.ru

агротехника43.рф

С техникой Amazone и компанией ООО ПКФ «Агротехника»
вы всегда доедете до конца сезона!

Машины в программе 1432 и могут поставляться через АО «РОСАГРОЛИЗИНГ» 
на льготных условиях (завод находится в России)

4% 3% скидка при заказе и оплате 15% 
до 29.11.2024

скидка при заказе и оплате 15% 
до 23.12.2024

«ОТ ПОСЕВА ДО ПОСЕВА»!
На сегодня действует акция раннего заказа на 2025 год
с предоставлением дополнительной скидки на следующих условиях:



История История

Воскресные базары, война 
с Колчаком и поп, основавший 
маслодельню: история Уней
Все провинциальные поселения похожи друг на друга, но каждое имеет свою историю. Так и в случае  
пгт. Уни Кировской области. 

Населённый пункт появился в 1646 году и мало чем отличался от соседей. Здесь также пахали поля, вы-
ращивали скот, занимались промыслами. Но Уни во все времена выделялись на карте Вятской губернии: 
то шикарными торговыми базарами, то стоянкой армии Колчака, то продукцией местного маслозавода.

ляли примерно 16,8 десятины (чуть 
больше 18 га). На каждый двор при­
ходилось около девяти голов ско­
та. Согласно статистике, из 9467 хо­
зяйств Унинского края не имели 
земли 922 двора. 

Многие крестьяне занима­
лись кустарными промыслами, 
а продукцию продавали на вос­
кресных базарах. Вскоре эти ме­
роприятия стали настолько по­
пулярны, что на них приезжа­
ли купцы не только из других 
сел и деревень Унинского края, 
но и из Немского, Кильмезского, 
Селтинского, Богородского и 
других. Постепенно геогра­
фия ширилась. И вот торговать 
в  Уни едут уже гости из Глазова, 
Слободского, Елабуги, Нолинска, 
Вятки, из  Уфимской, Пермской 
и Казанской губерний. 

На базарах крестьяне продава­
ли зерно, льносемя, шерсть, мас­
ло, холст, кожи, кустарные изде­
лия, мясо, рыбу, ягоды. Торговый 
оборот ярмарок составлял более 
миллиона рублей. Благодаря это­
му к 1865 году село стало торговым 
центром и одним из самых ожив­
ленных и процветающих городов 
Глазовского уезда. 

Уже позже здесь будут прово­
диться сельскохозяйственные вы­
ставки, появится свой склад, с ко­
торого будут расходиться по окру­
ге семена, орудия труда и литера­
тура по сельскому хозяйству.

Центр веры и культуры

Приток новых жителей и тор­
говый «бум» способствовали куль­
турному расцвету села. В 1815 году 
Вятский епископ Гедеон выдал хра­
мозданную грамоту, и в 1816 году, 
всего за месяц, на средства прихо­
жан построили церковь. Её боль­
шой колокол весил 406 пудов, а его 
звон слышали за 30 километров. 

Число прихожан всё росло, и 
одной церкви уже стало не хва­
тать. Решено было построить 

вторую  — Александро-Невскую. 
Проект предполагал храм с тре­
мя приделами вверху и двумя вни­
зу. Но денег не хватило, и проект 
пришлось изменить. Правки вно­
сил известный вятский архитек­
тор Иван Чарушин. Строили цер­
ковь 22 года. 

Судьба обоих храмов печальна. 
Спасскую церковь в 30-е годы XX 
века разломали. Кирпич исполь­
зовали для строительства средней 
школы. Колокольня некоторое вре­
мя использовалась для прыжков с 
парашютом. 

Александро-Невскую церковь за­
крыли в 1932 году. Колокольню ра­
зобрали на кирпич для печей Дома 
Колхозников и ремонта школы. 
С 1943 года в храме хранили зерно, 
а в послевоенные годы здесь рас­
полагался районный дом культу­
ры. Службы возобновились лишь 
в 1993 году.

Немало в селе было построено 
культурных учреждений: унинское 
общество трезвости с обществен­
ной библиотекой, любительский 
театр, земская школа, больница, 
библиотека, почтово-телеграфное 
отделение.

Красные против белых

Великая Октябрьская революция 
перевернула уклад жизни провин­
циального села. Проводниками но­
вых идей стали солдаты, вернув­
шиеся с фронтов Первой мировой 
войны. Советская власть установи­
лась в селе 7 января 1920 года, но 
и до, и после сторонники царско­
го режима оказывали ей жестокое 
сопротивление. 

Особенно неспокойно в Унях 
было во время ижевско-воткинско­
го восстания в 1918 году. Историки 
считают его одним из самых слож­
ных и противоречивых событий 
Гражданской войны в России. 
Рабочие Ижевского оружейно­
го и Воткинского заводов, устав­
шие от тягот Первой мировой и 

Базарная площадь с. Уни, 1915 год

Первый век жизни поселе­
ния прошёл тихо и мирно. 
А в 1762 году Уни получи­

ли новый статус — село. Сведений 
о том, чем оно жило первые две­
сти лет мало. Известно лишь, 
что в 1816 году в Унях числилось 
22 двора, проживало 63 мужчины 
и 64 женщины.

Как Уни стали торговым 
центром

Основа экономики села в пер­
вые столетия его существования — 
сельское хозяйство. Крестьянские 
земельные наделы в районе состав­
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Кировская область, г. Киров, 
ул. Производственная, 48. Тел. 8 (8332) 25-43-53.
Удмуртская Республика, 
г. Ижевск, Воткинское шоссе, д. 200. 
Тел.: +7 922 966-68-70, +7 800 201 96 51.
tmsc.ru, e-mail: info@tmsc.ru

•	Двигатель: Weichai6 /CN III
•	Мощность: 140 л.с.
•	Количество 

передач: 28+8

YX 904C

YX 2204N

YХ 1404 F

•	Двигатель: Weichai, 
Сommon rail

•	Мощность: 220 л.с.
•	Количество 

передач: 16+16

YX 1804G

•	Двигатель: Weichai, 
Common Rail

•	Мощность: 180 л.с.
•	Количество 

передач: 16+16

•	Двигатель: Quanchai
•	Мощность: 90 л.с.
•	Количество передач: 12+12
•	Укомплектован 

ковшом

ИНСАЙН – АЗИАТСКИЙ БОГАТЫРЬ 
С РУССКИМ ХАРАКТЕРОМ

НАВИГАЦИОННАЯ 
СИСТЕМА 
В КОМПЛЕКТЕ!

Выгодные условия лизинга

Техника в наличии на складе

Цены в рублях

Акция действует до конца 2024 года. Подробности акции у официального дилера Ensign — ООО «ТМС»

Гражданской войн, выступили 
против мобилизации в Красную 
армию. Повстанцам удалось про­
держаться 92 дня. В момент на­
ивысшего подъёма восстание ох­
ватывало большую часть совре­
менной Удмуртии и граничащие 
с ней районы Кировской области 
с населением свыше 1 миллиона 
человек.

Большинство рабочих в даль­
нейшем сформировали ижевско-
воткинскую бригаду, которая ста­
ла одной из самых боеспособных 
в армии Колчака. Дивизия стала 
единственным соединением, ко­

торое белый адмирал удостоил 
Георгиевского знамени за бои под 
Тобольском летом 1919-го. 

— На территорию Вятского края 
колчаковцы вторглись в марте 
1919 года. Они заняли часть воло­
стей Слободского и Глазовского 
уездов, вошли на территорию 
Малмыжского и Уржумского 
уездов,  захватили Сарапул, 
Елабугу, Ижевский, Воткинский, 
Песковский и Залазнинский заво­
ды. Для остановки этого наступле­
ния и отпора колчаковцам были мо­
билизованы 28-я, 29-я и 30-я диви­
зии Красной Армии. Но Колчак на­

правил против них тридцатитысяч­
ный корпус своих войск, и они вы­
нуждены были отступать. В апреле 
1919 года части 30-й дивизии вошли 
на Унинскую землю, штаб её распо­
ложился в Унях в бывшем старом 
здании милиции, — рассказывает­
ся в книге «Унинский район: исто­
рия и современность». 

Отгремела гражданская вой­
на. Жизнь в Унях вернулась в при­
вычное русло. В 1929 году село ста­
ло центром Унинского района. 
Прошла коллективизация, одним 
из самых больших колхозов стала 
коммуна им. В.И. Ленина. 

С 1935 года начала свою работу 
Унинская МТС и местный льноза­
вод. Кстати, в послевоенные годы 
он вырабатывал до 300 тысяч тонн 
льноволокна. Но градообразую­
щим предприятием в Унях станет 
маслозавод.

Как поп оказался у истоков 
Унинского маслозавода?

Интересно, что основателем 
предприятия, которым в совет­
ские годы будет гордиться рай­
он, был поп. История получилась 
следующая.

Недалеко от Уней находилась де­
ревня Пьяная Степь. Жили в ней 
как зажиточные крестьяне, так и 
голытьба, из-за чего постоянно слу­
чались конфликты. 

Деревенской главой в то вре­
мя служил поп Маракулин. 
Недовольный тем, что из-за меж­
доусобиц люди стали реже ходить 
в церковь, он придумал решение. 
Предложил местным жителям вве­
сти травополье и кормить скот 
правильным кормом, чтобы по­
лучать больше молока. А для пере­
работки последнего организовать 
маслодельный завод. 

Крестьяне к попу прислуша­
лись и общими усилиями постро­
или небольшую маслобойню. Во 
время коллективизации поголо­
вье скота выросло, и маленькое 

История
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предприятие уже не справлялось 
с объёмами, поэтому открыли до­
полнительные сепараторные отде­
ления. Но и этого оказалось мало. 
В 1940 году жители деревни реши­
ли, что необходимо построить но­
вый мощный завод, и спустя год их 
просьбу удовлетворили. 

Завод с подсобными помеще­
ниями построили в центре посёл­
ка в первом полугодии 1941 года. 
Правда, расположение оказалось 
не очень удачным — завод выходил 
«лицом» на центральную улицу и 
скопление транспорта создавало 
определённые неудобства. 

Но едва завод начал работать, 
страна вступила во Вторую ми­
ровую войну. Предприятие пе­
рестроилось на военные рельсы, 
его сотрудники едва ли не ноче­
вали на рабочих местах, перера­
батывая весь объём поступавше­
го к ним молока. 

Градообразующее 
предприятие

Война закончилась, но рабо­
тать на предприятии по-прежнему 
было нелегко из-за преобладания 
тяжёлого физического труда и 
больших объёмов: завод перера­

батывал сливки с 23 сепараторных 
отделений. 

Проблемой стало охлаждение 
продукции летом. И выход нашёл­
ся. Зимой рабочие буквально заго­
тавливали лёд на лето. Вырезали 
его и на санках отвозили на завод 
в специальное хранилище. А в мо­
розные дни намораживали лёд в 
ямы прямо на предприятии, вы­
таскивая воду вручную из колод­
ца 36-литровым ушатом. С прихо­
дом электроэнергии стало легче, 

но помещения завода обветшали, 
а оборудование устарело. 

С 1981 года началась новая стра­
ница в истории завода. В то время 
им руководил Александр Пойлов. 
Построили новые цеха — сырный 
и казеиновый, склады и гаражи. 
Начали развивать и подсобные 
производства: открыли столяр­
ный цех и мастерскую по перемот­
ке электродвигателей. 

Появилась и новая продук­
ция: сгущённое молоко с саха­
ром, технический казеин, плавле­
ный сыр «Угличский» и твёрдый 
«Голландский».

В 1992 году на базе Унинского 
маслозавода было создано от­
крытое акционерное общество, 
куда вошли коллектив маслоза­
вода и все поставщики молока 
Унинского района. Директором 
ОАО «Унинский маслозавод» был 
утвержден Александр Пойлов. 
Благодаря его усилиям предприя­
тие стало одним из самых успеш­
ных в молочной промышленности 
Кировской области. И сейчас завод 
переживает вторую молодость. А с 
ним и Уни, где проживают больше 
пяти тысяч человек. Благодаря мас­
лу гхи и сгущённому молоку о заво­
де и Унях узнают по всей России.

История

Уни общий вид, фото начала 20 века

Уни, 1980-е годы, торговые ряды
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